
組織のＩＴ化で事業収益をアップ

1

御社の今の状況に
当てはまるものはどれですか？

とりあえずこのまま、現状維持をめざす

事業の課題を解決したいが、
新しいことをする気はない（新しいことができない）

事業の課題を解決したく、新しい方法があれば試したい

自社のＩＴ化レベルに満足していない
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に当てはまる方は要チェック！3 4

詳細は裏面へ▶

多くの中小企業が、ＩＴを活用した仕組み化により

年商の約10％の収益を上げられる

可能性を持っています！

株式会社BAISOKU
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東京都練馬区中村北2-20-11 ソフィア中村橋2FITを会社の「武器」にする



株式会社BAISOKU

「利益の上がる仕組みづくり」ご提案します！ ご相談
無料!

▶不確実な時代、確かな経営指標が求められています

なぜ今、 ＩＴ が必要なの？

利益の上がるＩＴ仕組みづくりは
ＢＡＩＳＯＫＵにご相談ください！
BAISOKUは「はやい、安い、うまい」が特長の業務システム開発を得意としています。
また、中小企業の課題に特化しており、業務改善や利益アップにつながるデータ分析機能もポイントです。

BAISOKUシステムは一般
的なERPやクラウド型のシス
テム、フルスクラッチ開発の
「いいとこ取り」をし、徹底的
に「はやさと安さ」を追求した
システムです。

時間も
コストも
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まずは「試作」システムをすぐ
にご提出。現場の人に使っ
てもらいながら何度でも修正
できます。だから、1社1社の
業務の実態に即したシステ
ムができあがります。

何度でも

修正
できる

BAISOKU

管理図
で利益アップ

独自のデータ分析機能で
わかりやすくグラフ化（管理
図）。マネジメント担当者
が日々、データを意識する
ことで、スピーディな
業務改善・経営判断がで
き、結果的に利益アップに
つながります。

人材不足

働き方改革

後継者不足

コロナショックにより、組織の在り
方と働き方が大きく変わった

非対面が前提の営業、見えない
市場をどう予測するか・・・

進む労働人口の現象を見越して、
少数精鋭の組織に変貌が必
要・・・

▶働き方が大きく変わる時代、組織を仕組みから見直すことが継続的な成長につながります。

TEL：03-6907-3904
info@baisoku.co.jp https://baisoku.co.jp

ビジネスモデルそのものを時代に合
わせて変化させていかなければい
けない・・・


