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データ分析・統計ご説明資料

株式会社 BAISOKU

ご説明資料

データ分析・解析、統計をご検討中のお客様へ
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こんなお悩みを解決します。

・データ分析、解析ソフトを活用したい

・社内にデータはいっぱい持っているけど使えていない

・大量の社内資料作成時間を減らしたい

・(フランチャイズの場合）

本部から送られてくる大量のデータを見やすく加工したい

・(複数店舗、支店展開の場合）

各支店、店舗でデータがバラバラでまとまらない
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豊富な分析解析フォーマットから、実際にデータをいかせる
分析、統計をご提案します。
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①対前期比分析 ②Ｚチャート分析 ③デシル分析

④ＲＦＭ分析 ⑤ヒストグラム ⑥予実比分析

以前と比較して今を知る
比較すればわかる
比率で見る

積み上げて傾向を知る
季節変動を除いた傾向を知る

パレートの法則が成立しているかを
チェックする
2:8

お客様を特徴別に区分する
R・Ｆ・Mによるランクづけ

データ全体の雰囲気をつかむ。
真の平均をつかむ
データのバラツキを測る
(平均, 中央値, 標準偏差)

売り上げ目標の達成度を
見る
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⑦ＴＯＣバッファ管理 ⑧見込み分析 ⑨積み上げ棒グラフ

⑪ファンチャート分析 ⑫単回帰分析

先行きを見通す
実績に確度A、B、Cを積み上げ、
予算と比較する

ひと目で、それぞれの項目の全体量と、
項目内の各要素の比率が把握できる

売上を左右する要因を
分析する

「バッファ管理」にて、対策のタイミン
グを知る

勢いのある商品を見つける

⑩コントロールチャート(管理図)

管理者にプロセスが「見えてくる」よう
にする
我々が持っている唯一の道具である
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⑬生産計画 ⑭生産計画（在庫） ⑮生産計画（在庫率）

「期間の売上（台数）」に対して、「在
庫」を何倍もっているかを見て、
未来の生産計画を予測する

生産の平準化を進めていく上で、売
上実績に対して受注残を足して、
現在庫を加味して、売上実績の平均
分生産していく
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⑯製品別MQ表

どの製品が付加価値（利益）をだし
ているか、付加価値の大きい順に並
べる

生産予定、売上実績、在庫、受注
残の関係に焦点をあて、生産平準
化を図る
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貴社オリジナルの分析、解析、統計に対応します。

現在エクセルやアクセスでつくっている帳票のアウトプットを

ご提示ください。

二項検定による問題点の洗い出し
（クイックデータアナリシス）

オリジナル星取表
（受注額を★や△などの記号で直感的に表示）

オリジナル
積み上げグラフ

グラフ一枚で
受注/予約の有無、
営業担当者の情報、
顧客の情報等を一
覧

曜日別の問合せ件数と問合せ手段分析
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ご提案内容は以上です。
お問合せ等ございましたら、お気軽に下記までご連絡ください。

株式会社 BAISOKU（バイソク）
担当：早坂
〒176-0023 東京都練馬区中村北2-20-11 ソフィア中村橋2F
TEL : 03-6907-3904
http://baisoku.co.jp     E-mail : info@baisoku.co.jp

当社の使命は、コンピュータシステム
を通して顧客の利益を最大限高め

ることです ！
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